
 
 
 

 

 

Indoor Sales Specialist (m/f/d) 
 

 

      Ihre Aufgaben: 
 

• Angebot Erstellung und Nachverfolgung  

• Erfassung und aktives Management von 

Kundenaufträge 

• Auftragsabwicklung nach EagleBurgmann 

Prozessen und Richtlinien  

• Anlegen und Pflegen der Kunden- und 

Angebotsdaten im CRM System (Customer 

Relationship Management)  

• Bearbeitung von Kundenanfragen 

• Unterstützung unseres Vertriebsaußendienstes 

 

 

 

 

Ihr Profil: 
 

• Erfolgreiche abgeschlossene kaufmännische oder 

technische Ausbildung 

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse 

• Gute Französischkenntnisse 

• Grundkenntnisse in MS Office (Excel, Word, 

Outlook); 

• Kenntnisse in SAP und CRM sind von Vorteil 

• Starke Kommunikationsfähigkeiten 

• Logische Denkweise 

• Kundenorientierung 

 

 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Wir freuen uns auf Sie. Um in Kontakt zu kommen, senden Sie uns bitte Ihren 

Lebenslauf per E-Mail an hr.romania@freudenberg-pm.com. Weitere Informationen unter freudenberg-pm.ro. 

Freudenberg Performance Materials ist ein weltweit führender Anbieter innovativer technischer Textilien 

für eine große Bandbreite an Märkten und Anwendungen wie Automobil, Bauwirtschaft, Bekleidung, 

Energie, Filtermedien, Healthcare, Innenausbau, Schuhe und Lederwaren sowie spezielle Anwendungen. 

Das Unternehmen erwirtschaftete 2019 einen Umsatz von rund 890 Millionen Euro. Heute hat Freudenberg 

Performance Materials weltweit 35 Produktionsstandorte in 15 Ländern und beschäftigt rund Mitarbeiter. 

Freudenberg Performance Materials bekennt sich zu seiner sozialen und ökologischen Verantwortung als 

Grundlage seines unternehmerischen Erfolgs. 

Das Unternehmen ist eine Geschäftsgruppe der Freudenberg Gruppe. Im letzten Jahr beschäftigte die 

Freudenberg Gruppe mehr als neunundvierzigtausend Mitarbeiter in rund 60 Ländern weltweit und 

erwirtschaftete einen Umsatz von mehr als neun Milliarden Euro. 
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